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Opllqo Digital services

La forma de prescribir y comprar materiales de
construccion ha cambiado.

La forma de vender debe adaptarse.

Ponemos al prescriptor /comprador en el centro de tu
estrategia digital y le ofrecemos informacion de valor para
..... ... — Cualificarle y generarte més negocio.

Optimizamos l|las acciones de los equipos de ventas vy
- marketing para lograr una mejora significativa en los
\) resultados globales de las organizaciones.
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QpIiQQDigital services
. estrategias digitales basadas en
detectar oportunidades y mejorar la conversion en materiales de
construccion.

* Analizamos e interpretamos el “viaje del cliente” y establecemos
las acciones mas oportunas para mejorar resultados.

el cliente potencial y le hablamos con la maxima
eficiencia en los canales digitales.

 Captamos leads y les educamos, ayudandoles a avanzar a lo

\‘) largo de su ciclo de compra hasta ser una oportunidad real para
Prescripcion y Ven
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Qplim Digital services
Estrategias que alinean marketing y ventas:

* Mejoras en el embudo de conversion

 Estrategias Inbound y automatizacion del marketing

* Marketing de contenidos
» Posicionamiento SEO

* Email marketing

g, ® D1SENO0 Web UX

» Paginas de aterrizaje

« Comunicacion de marca

6- Analisis y KPI
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Qplim Digital services
Nuestra metodologia se basa en:
1. Definir Buyer persona

2. Establecer objetivos SMART

3. Analisis del ecosistema digital de nuestros clientes / Benchmarking
sectorial y competencia

4. Estrategia digital

6. Plan de accion
7. KPI
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- Una experiencia relevante, personal y
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“satisfactoria’.

- Impulsada por sus necesidades y que
suceda en su tiempo.

Inbound marketing con un alto
conocimiento especializado en
materiales de construccién, su

prescripcion y posterior venta.
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Ophqc Digital services

ATRAER CONVERTIR CERRAR DELEITAR
Desconocidos } Visitantes } Oportunidades } Clientes } Promotores
de venta
Blog Formularios CRM Encuestas
Palabras clave Llamadas a la Correo Contenido
o accion electronico inteligente
Publicacion en
redes sociales Paginas de Flujos de trabajo Monitorizacion
destino de redes sociales

Trabajamos todo el embudo de la metodologia inbound marketing para convertir a
desconocidos en clientes satisfechos. Asi conseguimos generar negocio para

nuestros clientes de forma recurrente y creciente en el tiempo.
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Opm Digital services

PROSPECTO / DESCONOCIDO

Alineamos todo el embudo de conversion. R

Desde l|la atraccion hasta el cierre, pasando
por la conversion una vez llegan los usuarios
a la web o canal digital.
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Contacta con nosotros

en: PAIS VASCO
| Calle Ogorio 1, Planta 5, Modulo 20.
oscar@apliqa.es 48930, Las Arenas-Getxo.

apliga.es

MADRID
Calle Serrano 93, Planta 3 E.
28006, Madrid.

VALENCIA
Calle de las Barcas, Placa de I'Ajuntament, 2.
46002 Valencia.

BARCELONA
Avinguda Diagonal 409, 1° planta.
08008 Barcelona.
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